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Impulsionando

gestaoeideias

Inovacao em transporte.

E.T°N

Powering Business Worldwide

A demanda por transporte seguro, eficiente

e econdmico esta crescendo tao rapido quanto
as economias em desenvolvimento do mundo.
As tecnologias para gerenciamento de energia
mecanica da Eaton estao contribuindo para
o desenvolvimento das solu¢des de transporte
da préxima geracéo, que continuarao

a impulsionar nosso crescimento.

Antecipe 0 amanha. Realize hoje.

www.eaton.com.br
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EDITORIAL

Um retrato do setor

als uma vez, a Redacio de FROTA&Gia vai a campo com o pro-

pésito de ouvir dezenas de empresarios do transporte rodoviario,

de cargas e passageiros, para compor esse tradicional Panorama
setorial, na tentativa de resumir o ano que passou e tragar as perspectivas
para 2014, sob a dtica dos proprios leitores.

Curiosamente, ao contrario de outros periodos em que a economia bra-
sileira proporcionou bons ganhos para as empresas de transportes, seja em
forma de aumento do faturamento, dos volumes/passageiros transportados
e, sobretudo, das margens de lucro, 2013 ficara marcado por uma aparen-
te contradi¢do. Embora reconhecam que o ano surpreendeu, a ponto das
empresas registrarem evolugao no faturamento da ordem de 1,5% até 30%,
ainda assim, boa parte dos entrevistados admitiu que a rentabilidade acusou
queda e endividamento das empresas aumentou.

Motivos para isso € que ndo faltam. A comegar pelo aumento da com-
petitividade entre as operadoras, em resposta as pressoes do mercado para
a reducao dos fretes e tarifas, para fazer frente ao aumento dos insumos
e a queda nas vendas. Depois, nao se pode negar o impacto da Lei 12.619,
que regulamentou a profissdo dos motoristas, vem exercendo no caixa das
operadoras de transportes, desde a sua promulgacao em 2012. Sem contar
o péssimo estado das estradas brasileiras, atestada mais uma vez na 172
Edi¢ao da Pesquisa CNT de Rodovias, que s6 colabora para a valorizacao dos
custos operacionais das empresas, em detrimento da lucratividade.

N&ao sem motivo, os empresarios do setor mostram-se reticentes
em relacdo ao futuro. Ainda que aposte em dias melhores pela frente, a
maioria mantém um pé atras em relacdo ao ano em curso. Internamen-
te, por desconfiarem das promessas espetaculares de negdcios, em
decorréncia dos eventos esportivos que o Brasil ir4 sediar. E, de outro
lado, por culpa dos ventos que sopram de fora, anunciando a fraca
recuperacao da economia mundial.

O governo, por sua vez, prefere apostar mais no dis-
curso do que em agoes firmes e concretas, que pode-
riam colaborar para a melhoria do quadro econdmico e
social do pais. Na visdo das liderancas politicas atuais,
mais importante que o bem estar da Nacao é ganhar
as eleicOes previstas para esse ano e dar prosseguimen-
to ao seu plano de perpetuacao no Poder. ;

Resta assim aos mortais comuns, incluindo cada um k|
de nos, continuar tocando o barco por nossa conta e 1isco.
Confiando na forca do trabalho e na perseveranca do povo
brasileiro, para atravessar um eventual mar de tempes-
tades ou uma nervosa calmaria. Na esperanca de que
tudo se ajeite e o Brasil volte a registrar ganhos de
producao e de capital. De forma consistente, sem
riscos de turbuléncias, nem de interrupgoes.

José Augusto Ferraz
Diretor de Redacao
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Primeiros XF 105
brasileiros

Concessionaria DAF Mac-
ponta Caminhdes, localiza-
da em Ponta Grossa (PR) en-
tregou as duas primeiras unidades
do modelo XF105 — uma 6x4, com
460 cv, e outra 6x2, com 410 cv, fa-
bricadas no Brasil. A Transportes
Begnini, que tem frota de 80 cami-
nhoes, recebeu a primeira versdo do

XF105 6X2. Com sede em Carambei
(PR), 2 empresa tem 26 anos de mer-
cado e atua nos segmentos de trans-
porte de carga seca e viva, contéiner
e téxtil. A Madeireira Montenegro
adquiriu o primeiro modelo 6X4 do
caminhdo. Com duas serrarias em
Ponta Grossa (PR), possui frota de
29 caminhdes.

Anfavea X Abeifa

As empresas brasileiras fabricantes de veiculos automotores tem agora
uma opcdo a mais como entidade de classe, além da Associacdo Nacional
dos Fabricantes de Veiculos Automotores — Anfavea. A Associacao Brasi-
leira de Empresas Importadoras e Fabricantes de veiculos Automotores
— Abeifa (antes Abeiva) acaba de alterar seu estatuto e pode represen-
tar qualquer fabricante do setor. Marcas de veiculos de passeio como a
Land Rover, Chery e JAC Motors j& se filiaram a nova entidade. “E melhor
ser cabeca de sardinha que rabo de turbarao"”, comparou Sérgio Habib,
presidente da JAC Motors, em entrevista ao jornal Estado de Sao Paulo.
As marcas de fabricantes de caminhdes que estdao construindo ou cons-
truirdo, em breve, plantas no pafs, como a Foton, Shacman e Sinotruk,
acham prematuro definir qual das duas entidades sera sua representan-
te. A diferenca mais gritante entre as duas opcdes € a “luva" de adesdo:
enquanto a Anfavea cobra perto de R$ 2 milhdes pela filiacao do novato,
a Abeifa estd fechando o negécio por R$ 75 mil — por enquanto.

Menos
roubosemSP

Finalmente o roubo de cargas terd
punicao condizente no estado de
Sdo Paulo. Para coibir as acoes de
larapios nas estradas paulistas,
jd estd em vigor a Lei Estadual de
Combate a Receptacdo de Carga,
sancionada no inicio de janeiro,
que punird com a cassacao do re-
gistro no cadastro do ICMS toda a
qualquer empresa que comercia-
lizar cargas roubadas ou furtadas.
“Os prejuizos com roubos de carga
em 2013 chegaram a R$ 1 bilhao.
S6 no estado de Sao Paulo, foram
7 mil ocorréncias, sendo 2 mil na
capital. A medida chega em boa
hora e ficara facil localizar e punir
o0 intermedidrio de carga roubada,
que via de regra sao eletrénicos”,
comenta Manoel Sousa Lima
Junior, presidente do Setcesp,
sindicato paulista das empresas
de transporte rodoviario de carga.

Desmanches
controlados

Os transportadores do estado de
Sao Paulo comemoram ainda a
nova Lei dos Desmanches, que
também esta em vigor desde

0 comego deste ano e inibira
atividades ilegais de estabeleci-
mentos dentro do estado. A Lei
determina que empresas que
atuam na compra de caminhoes
para desmanche terao de criar
um sistema que permita identifi-
car a origem dos itens, antes de
repassar as pecas para o mer-
cado. “Para vender essas pecas,
agora s6 com origem compro-
vada", comemora Manoel Sousa
Lima Junior.

Frola&Cia
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*Pesquisa realizada em 2012. Imagens meramente ilustrativas.
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Ser lider pelo 11° ano consecutivo é um reconhecimento
rabalho sob medida para vocé.
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Veja alguns dos motivos para a MAN Latin America ser
a marca mais desejada, premiada e lider ha 11 anos consecutivos:

 24.280, 0 caminhao mais vendido do Brasil. Potente, econdmico e que dispensa o uso de ARLA.
¢ A melhor Rede de Concessionarias do pais. Mais de 150 revendas distribuidas estrategicamente por todo o pais.
* 0 melhor pés-venda do Brasil segundo pesquisa da TNS — empresa de pesquisa de mercado.”

¢ Empresa sustentavel, engajada com o futuro do planeta, promovendo a inclusao social (Programa Novos

N
Horizontes), e uma das melhores empresas para se trabalhar, segundo Great Place to Work. M AN @

Caminhdes

MAN Latin America, fabricante dos Caminhdes e Onibus Volkswagen e Caminhdes MAN. S
www.man-la.com Ombus



TRANSPORTE ON LINE

Performance
total

De olho no forte mercado

de éleos lubrificantes para
veiculos pesados, a Total
Lubrificantes do Brasil pre-
tende investir R$ 15 milhoes
na ampliacdo de sua fabrica,
na cidade de Pindamonhan-
gaba, interior de Sao Paulo,
para dobrar a capacidade

de processamento dos
lubrificantes, entre 2014 e
2015. A atual linha HDMO
de produtos da marca para
0 setor, composta pelos lu-
brificantes Rubia TIR 7900
15W-40, Rubia TIR 7400
15W-40 e Rubia 4400 15W-
40, foi desenvolvida pela

equipe de engenharia da Til‘O aO alVO

empresa para atender Santa Catarina e o mundo conheceram, no final de janeiro, o primeiro cami-
pontualmente nhao itinerante com trés simuladores virtuais de tiro para treinamento policial
as neces- e de seguranca, segundo a empresa Athos Brasil, fabricante da estrutura mével.
sidades de 0 estado catarinense serd o primeiro do pais a adotar o inédito equipamento.
caminhoneiros Montada em um caminhao, a estrutura utiliza a tecnologia de Sistema Virtual de
e frotas, e seus Tiro e faz parte do Projeto Escola Itinerante para capacitacdo na disciplina de tiro
mais variados policial, fruto de uma parceria/convénio da Secretaria de Seguranca Publica (SSP)
modelos de com a Secretaria Nacional de Seguranca Puablica (Senasp). Serd utilizado para a
vefculos. formacao de policiais civis e militares e treinamento de legitima defesa, técnicas e

taticas policiais, sobrevivéncia e direitos humanos.

Circo garantido

A DHL Express é a mais nova parceira da companhia
do Cirque Du Soleil. A transportadora ira fornecer
todo o apoio e estrutura logfstica necessaria para a
realizacao de 19 shows em seis continentes, ao longo
do ano, disponibilizando duas aeronaves 747 para
mais de 150 localidades. Serao transportados entre
0s percursos 250 mil itens, 80 contéiners e 1,3 mil
artistas, que irdo entreter um publico estimado em
15 milhoes de espectadores. Kel Allen, CEO da DHL,
explica que a parceria é uma acdo de empreende-
dorismo no mundo do entretenimento. "Nossa ideia
é unir os pontos fortes das duas empresas com o
objetivo de inovar e oferecer a exceléncia em novas
experiéncias relacionadas a arte do espetdculo”,
explica Kel Allen, CEO da DHL (a esquerda).

Frola&Cia
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ERRATA
No Guia de Motores, Transmissoes e Lu-
b5 : brificantes 2013/2014, que circulou no més
N Latin America de dezembro dltimo, 0 nome da fabricante
goes preventl— | FPT Industrial foi erroneamente publicado
cul. parado o.bserva na legenda da pagina 6.

EM CASO DE SINISTRO,
NOSSA EXPERIENCIA
FAZ A DIFERENCA

35 anos defendendo os interesses dos consumidores
de seguros frente as seguradoras fazem a diferenca
guando seu seguro precisa ser utilizado. Confira nossos
Servicos em nosso site e coloque este conhecimento
em beneficio da sua empresa.

www.pedroramires.com.br

Rua Dom José de Barros 17, 12° andar, Gj 121/123
Séo Paulo, SP, CEP 01038-900

(011) 3231.83522, 3231.3786, 3255.6010
advocacia@pedroramires.com.br

Pedro Ramires Martins 35 ANOS DE EXPERIENCIA QUE FAZ A DIFERENGA
Advogados Associados




Negocio
azeitado

No final do ano
passado, a operadora
logistica Coopercarga
fechou contrato com a
companhia de petréleo
e gdas Petronas. O ne-
gdcio envolve o trans-
porte de lubrificantes
entre dois centros de
distribuicao, um em
Contagem (MG) e 0
outro em Jaboatao dos
Guararapes (PE), para
0 qual a transporta-
dora dedica exclusiva-
mente dez caminhades.
A previsdao é movimen-
tar um volume de 1,2
mil toneladas por més,
0 equivalente a 50
viagens mensais.

Crescimento
semtruque

A fabricante de im-
plementos rodoviarios
Truckvan comemorou a
marca de mais de 500
unidades méveis sobre
rodas entregues em todo
0 Brasil em 2013 - 43

a mais que em 2012.

No ano passado foram
produzidas 133 carretas
e veiculos sob enco-
menda, sendo 45 para a
drea de treinamento, 36
para defesa e seguranca,
24 para sadde, 15 para
servico e 13 para even-
tos. As unidades méveis
sao um dos carros-che-
fes da empresa.

Frola&Cia

Rodovias TOP TEN

0O Estado de Sao Paulo tem oito das dez melhores estradas do pafs, segundo o Gltimo
levantamento do Guia de Estradas 2014, publicado pela revista Quatro Rodas, que avalia
as melhores e as piores vias, publicas ou privadas. Sao elas:

1°.SP 348 - Bandeirantes (Sao Paulo a Cordeirépolis)

2°,SP 070 — Ayrton Senna/Carvalho Pinto (Sao Paulo a Taubaté)

3°.SP 160 - Imigrantes (Sao Paulo a Sao Vicente)

4°,SP 280 — Castello Branco (Sao Paulo a Espirito Santo do Turvo)

5°.SP 340 — Adhemar de Barros (Campinas a Mococa)

6°.SP 225 Com. Jodo Ribeiro de barros/Eng. Paulo Nilo Romano (Bauru a Itirapina)
7°.SP 310- Washington Luis (Limeira a Sao José do Rio Preto)

8°.BR290 - Free Way (Porto Alegre a Osério/ RS)

9°,SP 330 - Anhanguera ( Sao Paulo até divisa SP/MG)

10°. BR040 - Washington Luis (Rio de Janeiro a Juiz de Fora/MG)

JANEIRO/FEVEREIRO DE 2014

Lixo vira saco de lixo

Desde o inicio deste ano, a sucata plastica —em-
balagens para protecao de pecas, galoes, fitas e
tampas — gerada nas linhas de producao de cami-
nhées e énibus da Volvo do Brasil, em Curitiba
(PR), esta sendo transformada em sacos de Lixo
100% reciclados, utilizados pela prépria empresa.
Além da criar uma importante postura ambienta-
lista para @ montadora, o projeto reduziu em 75%
0S custos com a compra de sacos de lixo e ainda
melhorou a qualidade do material. Apenas em
2013, foram geradas pela fébrica 240 toneladas
de sucata plastica. Deste total, 23 toneladas ja
voltaram para a Volvo em forma de sacos de Lixo.




Hibrido
pragmatico

A Comlurb (Companhia Mu-
nicipal de Limpeza Urbana)
divulgou resultados de testes
realizados com um caminhao
Volkswagen hibrido hidraulico
aplicado a coleta de lixo da
cidade do Rio de Janeiro, du-
rante trés meses. O modelo VW
Constellation 17.280 6x2 Hibrido
permitiu a reducao de até 25%
no consumo, equivalente a uma
economia de 745 litros de diesel
por més, em dois turnos de
operacao. A tecnologia hibrida
hidraulica aplicada no cami-
nhdo também evitou a emissao
de quase duas toneladas de CO2
durante cada més do teste.
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TANQUES PARA LEITE ASFALTO QUIMICOS CORROSIVOS COMBUSTIVEIS

ALider Implementos Rodoviarios tem a fo G
produtos, atendime

vemos projetos personalizados. Consulte-nos.
ite e confira nossa linha de tanques. ]
a.com.br Conheca a linha em Aco Carbono e Inox

Lider Viaturas e Equipamentos Industriais Ltda.
Rua Antenor Mazorque Sobrinho, 300
Barra -Muriaé - MG

GRUPO LIDER (32) 3729-3555




UM CAMINHAO
QUE JARODOU
PORTODOO
BRASIL COM VOCE,
AGORA CHEGA
AOTOPO

DA LIDERANCA.

CARGO 816. O LIDER EM VENDAS DA CATEGORIA.
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0 ano de 2013 surpreendeu positivamente os empresarios do transporte

RESULTADOS 2013

——
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As cargas agricolas, que

impulsionaram vendas
de caminhées em 2013,
movimentaram grandes
volumes mas perderam
em produtividade

rodovidrio de cargas e mostrou-se melhor que o previsto para alguns
importantes segmentos, principalmente a partir do sequndo semestre

por Sonia Crespo

ento para os negécios do
Ltransporte rodovidrio de car-

gas entre janeiro e maio, 2013
ainda esbocou uma retracdo econd-
mica no final do primeiro semestre e
deixou muitos empresarios do setor
preocupados. Mas a partir de julho
o horizonte dos negécios foi recu-
perando as cores e as empresas do
setor recobraram seu fluxo operacio-
nal, encerrando o periodo com cres-

ATIVA LOGISTICA - FARMACEUTICOS

cimento em faturamento oscilando
entre 5% e 30%, segundo apurou a
revista FROTA&CIA nesta edicdo —
um resultado confortavel dentro de
uma economia que nao cresce mais
que 2% ao ano e alentador para o ano
que sé estd comecando:
as previsoes de cresci-
mento sdo entusiasma-
das, quase todas dentro
da casa de dois digitos.
“2013 foi um ano bom
para o setor, ainda que

o pais nao haja

crescido  economica-

Frota atual: 500 veiculos (proprios e agregados)
Idade média: 5 anos

Localidades atendidas:mais de 1,7 mil cidades
Tempo de mercado: 77 anos

Crescimento em 2013: 74% no faturamento

Frola&Cia
JANEIRO/FEVEREIRO DE 2014

mente como se espe-
rava”, avalia José Hélio
Fernandes, novo presi-
dente da NTC & Logisti-
ca, que tomou posse em

janeiro. O dirigente s6 lamenta que
as margens de rentabilidade vém
caindo ano a ano. “O cenario eco-
noémico mudou muito nos ultimos
anos, a competitividade aumentou
e estamos operando com margens

VIA EXPRESSA - ENCOMENDAS EXPRESSAS
Frota propria: 22 veiculos

Idade média: 3 anos

Localidades atendidas: todo o pais

Tempo de mercado: 8 anos

Crescimento em 2013: 7,5 % em faturamento
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de lucro cada vez mais
baixas porque o frete
nao acompanha a ve-
locidade de determina-
dos custos. Um deles
¢ o da nova Lei 12.619
(jornada de trabalho
dos motoristas). Outro é o
provocado pela infra-estrutura defi-
citaria. Outros ainda mais graves sao
o custo de gerenciamento de risco e
os prejuizos causados pela falta de
mobilidade em grandes centros ur-
banos”, enumera.

Sob a dtica de Fernandes, alguns
setores de transporte tiveram melhor
performance ao longo do ano passado,
como o caso do segmento de cargas
fracionadas. O setor de carga agrico-
la, ainda que tenha impulsionado as
vendas de caminhodes em 2013, nao
alcancou resultados surpreenden-
tes por razdes Obvias, diz o dirigente:
“E um setor que movimenta grandes
volumes de carga e tem forte concen-
tracao de operacoes de transporte no
primeiro semestre, em func¢ao da co-
lheita. Se ganha no volume de viagens
mas se perde na produtividade, ja que
h& gargalos permanentes tanto nas

Donizete Simon: crescimento
exigiu investimentos em frota

i
OURO NEGRO - FRACIONADA
Frota propria: 85 veiculos

Idade média: 3 anos

TERRA MASTER - CONTEINERES

Frota atual: 79 veiculos

Idade média: 3 anos

Localidades atendidas: todo o pais

Tempo de mercado: 70 anos

Crescimento em 2013: 72% em volume de carga

operacoes de carregamento quanto de
descarregamento”, aponta.

Osni Roman, presidente da Coo-
percarga — uma das maiores transpor-
tadoras do setor agricola, conta que
em 2013 a empresa fechou com fa-
turamento de R$746 mi-
lhoes, representando um
crescimento de 22% em
relacdo ao ano anterior,
em termos de receita e
de volume transportado.
“Foil um ano de fatores
atipicos, sendo que al-
guns acontecimentos vieram a impac-
tar mais nos custos e nas rotinas das
empresas de transporte, de um modo
geral. O que mais nos trouxe esse im-
pacto foi a Lei 12.619, que dispOe sobre
o exercicio da profissdo do motorista.
Ela ocasionou uma necessidade de re-
adaptagdo nas estruturas, da gestdo
do tempo do transporte e da prépria
rotina dos embarcadores.
Uma mudanca grande
para o mercado — tan-
to para o transportador
quanto para a realidade
das operagbes com 0s
clientes”, diz Roman.

Nao foi nenhuma
maravilha, mas pelo menos a coisa ca-
minhou”, complementa Manoel Sousa
Lima Junior, presidente do Setcesp, sin-
dicato paulista. “E evidente que existe
uma boa oferta de transportadoras, o
que aumenta bem a competicdo. Para
preservar clientes e manter a margem
de lucro temos de fazer magica dentro

de casa”, diz.

N FRACIONADAS
DECOLAM

Localidades atendidas: 5 estados, 1.330 cidades

Tempo de mercado: 73 anos

Crescimento em 2013: 17% em volumes

Segmento sempre
em alta, o transpor-

te de cargas fracionadas conseguiu
6timo desempenho em 2013, como
atesta Otdvio Faria Fedrizze, diretor
da Carvalima: “Tivemos aumento de
aproximadamente 16% nos volumes
movimentados. No faturamento,
crescemos 23,43% em relacdo ao ano
anterior”, conta, salientando que o re-
sultado ficou acima do esperado ini-
cialmente - menos que 20%.

Para Murilo Alves, diretor adjun-
to de mercado da Rodonaves, outra
gigante nas fracionadas, o ano passa-

CARVALIMA - FRACIONADAS

Frota propria: 120 veiculos

Idade média: de 5 a8 anos

Localidades atendidas: 4 estados, 37 unidades
Tempo de mercado: 24 anos

Crescimento em 2013: 23,4% no faturamento

do apresentou oscilacoes de volume
de carga, que exigiram muita flexi-
bilidade da empresa. “Em termos de
crescimento, ficou um pouco abaixo
da nossa expectativa, mais dentro de
uma perspectiva positiva e saudavel,
com expansao acimade 10%”, estima.

Ja na Transminuano, que tam-
bém trabalha com cargas expressas

RDA TRANSPORTES - SENSIVEIS

Frota propria: 107 veiculos

Idade média: 6 anos

Localidades atendidas: 217 estados

Tempo de mercado: 77 anos

Crescimento em 2013: 0,87% ao més, em volumes

e fracionadas, a evolucdo no periodo
apareceu nos volumes — 68,6 mil tone-
ladas de carga seca — e no faturamen-
to-R$ 60 milhdes. “Crescemos 19,01%
em relacdo a 2012”7, estima Jaime Kras
Borges, socio-diretor comercial da
empresa, avaliando que o resultado
ficou acima da projecao inicial, de ex-
pansdo de 15% na receita.

O fluxo operacional comegou a
ganhar musculatura depois de marco
na Ouro Preto Transportes, e se es-
tendeu até novembro do ano passado,
recorda Donizete Luis Simon, gerente
Administrativo da empresa. O volume
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RESULTADOS 2013

RODOSIDER - SEMIRREBOQUES

Frota propria: -

Idade média: 75 anos
Localidades atendidas: 3 estados
Tempo de mercado: 70 anos

Crescimento em 2013: resultado igual ao de 2012

de cargas fracionadas movimentado
foi 17,23% superior ao de 2012. “Para
nos é um resultado bastante positivo”,
destaca o executivo, lembrando que o
crescimento exigiu investimentos em
frota: “Renovamos 12 veiculos, sendo
alguns MAN e Mercedes, e na maioria
Volvo, todos aplicados nas opera-
cOes de transferéncia”, detalha.

A rotina das operagdes com
carga fracionada da Transpa-
nex em 2013 conseguiu au-
mentar os volumes aos pata-
mares de 2011, diz Paulo Luiz
Bedin, diretor da empresa. De
janeiro a dezembro, a empresa
movimentou 150 mil toneladas,
um crescimento de 8% em re-
lacdo ao resultado de 2012. “O
faturamento chegou a R$ 80
milhdes, configurando aumen-
to de 8% na receita”, detalha.

N SENSIVEIS CRESCEM

O forte fluxo de mercado-
rias no setor de telecomunica-
¢ao ao longo de 2013 deu alento
comercial ao Grupo RDA Trans-
portes, especializado no seg-
mento de cargas sensiveis. “Mais de
80% de nossas cargas foram do setor
de telecomunicacoes e cerca de 10%
do setor Hospitalar”, avalia Jesus Cla-
ros, gerente de marketing. O volume
de cargas movimentadas em 2013
teve um comportamento estavel até
julho. “Apds este més apresentou-se
um crescimento de 0,87% ao més na
quantidade de volumes. Foram trans-
portados 11,3 mil volumes no perio-
do”, diz o executivo.

A reboque do crescimento dos de-
mais segmentos de carga, André Os-
car Rieth, diretor da Rodosider, trans-
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portadora especializada
na movimentacdo de
semirreboques, diz que
o mercado apresentou
pequena elevacdo nas
operacdes, mas o fatu-
ramento se manteve
estagnado ao longo do ano. “Ja previ-
amos esse cendrio”, adverte o preca-
vido executivo, que por ora nao tem
planos de renovar sua frota.

A movimentacdo de papel e
celulose também mostrou boa per-
formance no ano passado, conta So-

o

Osni Roman:
custos
impactados
pela lei
12.619
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COOPERCARGA - CARGAS DIVERSAS
Frota atual: 7,9 mil veiculos

Localidades atendidas: todo o Brasil e Mercosul
Tempo de mercado: 24 anos
Crescimento em 2013: 22% em faturamento

lange Aparecida Paladino Speglich,
diretora operacional da Transportes
Paladino. “O periodo foi muito bom.
O inicio do ano foi um pouco esta-
bilizado, depois da metade do ano
voltamos a ter crescimentos men-
sais”, relata a executiva, revelando
que a empresa transportou aproxi-
madamente 1,5 milhdo
de metros cubicos de
cargas no periodo. “Po-
demos dizer que tive-
mos um crescimento
de 15% em relacdo a
2012, especifica.

N SANTO REMEDIO

Um dos maiores operadores lo-
gisticos brasileiros nos segmentos
de medicamentos e cosméticos,
a Ativa Logistica apresentou um
crescimento de 14% no faturamen-
to de 2013, ainda que a tonelagem
de carga movimentada em 2013
tenha sido a mesma de 2012. “E
um resultado que estava dentro de
nossas expectativas”, adianta Pau-
lo Roberto Espirito Santo, diretor
administrativo.

Especializada na movimentagao
de contéineres e cargas em geral, a
Terra Master sentiu o mercado evo-
luir positivamente em 2013. "Tive-
mos um crescimento de movimen-
tagao de cargas cerca de 12% no
comparativo com o ano anterior”,
explica Thiago Veneziani, diretor da
empresa, explicando que as deman-
das exigiram, inclusive, a expansao
da frota:” “Adquirimos no periodo
quatro caminhoes Scania P 340 e P
370 e sete porta containers da marca
Facchini”, detalha.

Na Via Expressa, especializada
em entregas urgentes, o periodo se

caracterizou pelo decréscimo
de 15% nos volumes de carga —
1.668.988kg movimentados no
periodo, mas crescimento de
1,5% no faturamento, que totali-
zou R$ 3,1 milhdes. “Um dos ob-
jetivos para o ano era melhorar
a rentabilidade das operacoes rodovi-
arias”, destaca Fernanda Nascimento,
Assistente de marketing.

O fluxo de entregas de e-com-
merce na DVA Transportes obteve um
crescimento de 20% no volume de
carga transportada, segundo Sidelcio
Munhoz, diretor Comercial.

PALADINO - PAPEL E CELULOSE

Frota atual: 84 veiculos

Idade média: 8 anos

Localidades atendidas: todo o pais

Tempo de mercado: 39 anos

Crescimento em 2013: 75% no volume de carga
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EXPECTATIVAS 2014

O ano do caranguejo

Nem bom, nem ruim. Empresarios do setor preveem que em 2014, na pior das hipéteses,
o mercado brasileiro repetira a mesma performance no fluxo de cargas rodoviarias

por Sonia Crespo

omo se comportard o trans-

porte rodoviario de cargas em

20147 Poucos empresarios do
setor conseguiram responder objeti-
vamente a essa pergunta. No entan-
to, todos parecem otimistas: nenhum
dos entrevistados nesta edicdo dei-
xou de apresentar projecoes positivas
para o periodo.

José Hélio Fernandes, presi-
dente da NTC & Logistica, por
exemplo, é bastante cauteloso
ao fazer projecoes: “Viveremos
um ano de atragoes. Temos a
Copa do Mundo pela frente, e
isso de certa forma nos preocu-
pa, porque nao tivemos seme-
Ihante experiéncia recentemen-
te. Ao mesmo tempo teremos elei¢oes
no segundo semestre, que poderao
impactar na evolucdo do atual cena-
rio econdmico. O pais certamente néo
val parar, mas temos a impressao que
vai andar meio de lado. Ainda assim,

TRANSMINUANO - FRACIONADAS

Frota atual: 238 veiculos
Idade média: 4 anos

Localidades atendidas: seis estados

Tempo de mercado: 40 anos

Crescimento em 2013: 19% em faturamento
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DVA - E-COMMERCE
Frota atual: 40 veiculos
Idade média: 3 anos
Localidades atendidas: 5 estados
Tempo de mercado: 25 anos
Crescimento em 2013: 20% no volume de carga

Sidelcio
% *Munhoz:iem
', 2014, terceiro
centro
logistico

preferimos manter expectativas oti-
mistas”, observa.

Da mesma forma pensa Manoel
Sousa Lima Junior, presidente do Se-
tcesp: “Certamente teremos o cresci-
mento vegetativo, mas sinceramente
ndo vejo como superar 2013, ainda
mais com o megaevento esportivo
pela frente”, objeta, explicando que
em todos os paises onde foi realizada
a Copa do Mundo nos tltimos
12 anos os indices econdmi-
cos cafram no ano do evento.
“A demanda da copa do mun-
do nao cobrira as expectati-
vas. Sinceramente, acredito
que ndo serad um ano
espetacular”,
me. “O ano comeca
bem, por enquanto”,
diz. De janeiro a junho, as
demandas de transporte es-
tao fortemente concentradas

resu-

no agronegbcio. Mas a expectativa
do empresario estd no segundo se-
mestre: “De agosto a dezembro nao
teremos feriados prolongados e € o
periodo no qual se concentra a maior
demanda de comércio”, justifica.

N TECNOLOGIA REFORCADA

Para os dirigentes da RDA Trans-
portes, a expectativa para 2014 é a me-
lhor possivel. “Havera uma grande
demanda de tecnologia neste
periodo. Mantemos projecao de
crescimento de 15%, até o final
do primeiro semestre”, estima o
diretor Jesus Claros. Também a
Coopercarga anuncia projecoes
de crescimento similares, de 15%,
no periodo em analise.

Mesmo com o foco na Carga Aé-
rea, a Via Expressa quer, pelo menos,
repetir os resultados de 2013: “Se hou-
ver um ticket médio dentro do espera-
do, estaremos satisfeitos com o resul-
tado”, destaca Fernanda Nascimento.

Para as empresas Ativa Logistica,
Ouro Negro e Terra Master, a previsao
é de ampliar as operagdes em 20%.
Mas Thiago Veneziani, da Terra Mas-

VELOCE - OPERADOR LOGISTICO
Frota atual: 475 carretas tipo ‘sider; 4 cavalos
mecdnicos e 660 agregados

Idade média: de 3 a6 anos

Localidades atendidas:

seis estados brasileiros e Argentina

Tempo de mercado: 4,5 anos

Crescimento em 2013: 30% no faturamento

V=ZLoc:

LOGISTICA




ter, ndo credita um possivel
crescimento  operacional
aos eventos esportivos que
se aproximam. Para ele, a
Copa do Mundo no pais ir4
piorar com o transito e a ro-
tina das operagOes. André
Rieth da Rodosider concorda:
“O evento podera frear as atividades,
pois teremos mais feriados na cida-
des-sede, e nao serad a Copa do Mundo
que conseguira aumentar 0 Consumo
interno de bens duraveis”, diz.

N NO URBANO

Paulo Bedin, da Transpanex, tam-
bém considera a interferéncia dos
eventos esportivos e acredita que na
melhor das hipéteses sua empresa re-
petird o desempenho de 2013: “Nossa
expectativa é de um crescimento em
torno de 8%, mas com a preocupacao
de um possivel comprometimento
dos negécios durante o periodo, po-
dendo impactar nos resultados do
ano”, analisa. “Em principio, tanto
as atividades produtivas como as
comerciais do pais se reduzirdo nos
periodos de jogos, provocando baixa
consideravel dos volumes, movimen-
tacdo e negdcios para o nosso tipo de
atividade”, complementa. “Provavel-
mente teremos um freio neste perio-
do”, concorda Solange Paladino.

Para quem se
dedica a entregas
expressas, a pre-
ocupagao com os
megaeventos €

GEFCO - OPERADOR LOGISTICO

Frota atual: 306 veiculos

Idade média: 7 anos

Localidades atendidas: Brasil, Argentina e Chile
Tempo de mercado: 75 anos

Crescimento em 2013: 20% em faturamento

maior: “Nas cidades como Rio de Janei-
1o e Sdo Paulo serd bem complicado
a mobilidade urbana. Vai sem duvida
prejudicar o desempenho das coletas
e entregas”, antevé Jaime Krés Borges,
da Transminuano.
Fedrizze, da Carva-
lima, acredita em cres-
cimento, porém mais
contido que o registrado
em 2013. “Para 2014 es-
tamos esperando um
crescimento menos ofti-

em funcao das paralisagoes”, pondera.
Mesmo assim arrisca alto: a projecao
de crescimento da empresa é de 19%.

Em 2014, a DVA Transportes con-

centrara os seus esforcos para consoli-

dar a divisdo DVA LOG, com a possivel
inauguracao de um terceiro centro
logistico, adianta Sidelcio Munhoz.
Na Rodonaves, o diretor Murilo Alves
diz que este ano apresentara grandes
desafios de planejamento, visto que
temos Carnaval, Copa e EleicOes. “Es-
peramos um resultado semelhante a
2013, acima de 10 % de crescimento”,
estima. Para a Transminuano, Jaime
Kras Borges faz uma projecao mais
contida que seus pares: “Esperamos
crescer em torno de 10%”.

Este ano, a Gefco Brasil trabalha
com a meta de crescer mais 20% nos
negocios, com uma novidade opera-
cional: “Sempre optamos por traba-

RTE RODONAVES - FRACIONADAS
Frota atual: 745 veiculos

Idade média: 3,5 anos

Localidades atendidas: regies Sul, Sudeste e
Centro Oeste

Tempo de mercado: 33 anos

Crescimento em 2013: acima de 10% em faturamento

mista, na ordem de 10%.

Vai ser um ano que meés

a més terdo que ser revistas as metas”,
explica. Fedrizze diz que mesmo que
a Copa do Mundo gire a economia do
pals, havera o Carnaval em margo e
uma grande quantidade de feriados,
além de eleicao, que podem atrapa-
lhar e diminuir o crescimento.

N FROTA A POSTOS

‘J& compramos mais veiculos

Paulo Bedin: e equipamentos e ja estamos com
Eventos funcionarios treinados para as ope- Murilo Alves: ano serd de grandes
esportivos ragoes”, adianta a animada Solange desafios de planejamento

poderdo frear
os negocios

TRANSPANEX - FRACIONADAS

Frota atual: 340 veiculos

Idade média: 4,5 anos

Localidades atendidas: regides Sudeste e Sul
Tempo de mercado: 63 anos

Crescimento em 2013: 8% no faturamento

Paladino, da Transportes Paladino,
que projeta uma expansiao comer-
cial para este ano de 10%. Para
Paulo Guedes, da Veloce, o evento
esportivo mundial ndo proporcio-
nara aumentos sobre nossos nego-
clos de forma direta. “No entanto,
podera afetar o nivel de producao,

lhar com uma frota terceirizada, em
carater de exclusividade com alguns
parceiros selecionados. Contudo,
2014 marca o investimento da em-
presa em sua frota propria, garantira
maior produtividade da frota”, ante-
cipa Rodrigo Marquini.
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PNEUS

Motivos para comemorar

A Michelin alcanca a marca histérica de 1 milhao de pneus vendidos no mercado
de reposicao em 2013 e inicia a renovacao de seu portflio com o novo X Multi D

por José Augusto Ferraz

uase no apagar das luzes de

2013, a Michelin aproveitou

para fazer um balango do
periodo e antecipar algumas novida-
des para o ano que inicia. Entre outras
conquistas, a fabricante francesa de
pheus comemorou a marca histéri-
ca de 1 milhao de unidades vendidas
no mercado brasileiro de reposicdo
e outras 500 mil unidades para as
montadoras de caminhdes e onibus.
O volume representa um crescimento
de 23% nas vendas, em comparagao
30 ano de 2012, na visao
de Feliciano Almeida,
diretor de Marketing e
Vendas de Pneus para
Caminhdes e Onibus
América do Sul da Mi-

alcancar uma produgao de 2 milhoes
de pneus, cerca de 30% a mais que a ca-

pacidade atual. “Os planos também

incluem a renovacdo de 85%
do portfélio da marca nos
segmentos urbano, rodo-
viario e misto, voltados

para o transporte de
cargas e passageiros.
E uma maior oferta

dos dois sistemas de

recapagem oferecidos

pela empresa, o Reca-

mic e o Refil”, comen-
ta o diretor.

Nova utilizacao

J:Jn'—:,J e

O primeiro fruto dessa nova ge-
racdo é o pneu Michelin X Multi D,

chelin.  Contribuiram

para essa boa perfor- L s

mance a evolucado de 9% — L E—

no PIB agricola, que ala- =)

vancou as vendas de ca- - - F—

minhoes pesados, aliado | _mme_ L__mrree

a manutencao dos juros
baixos do PSI Finame.

N RENOVAGAO
DO PORTFOLIO

Outro fator impor
tante é o investimento
de € 1 bilhao, anunciado
para o periodo de 2012 a
2017 e destinado, em boa
parte, para a expansao da
capacidade produtiva da
fabrica de Campo Gran-
de, no Rio de Janeiro. Até
2015, a unidade devera
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que chega as revendas

incorporando inume-
ras melhorias. In-
dicado para uso
trativo, em apli-
cacoes urbanas
e rodoviarias e
oferecido na di-
mensao 295/80
R22.5, ele conta
com novo dese-
nho e uma ban-
da de rodagem
17mm mais larga,
que proporcionam
mais forca e mobi-
lidade. Sua escultura
mais robusta, fabricada
com composto de alta
perfomance, combina-
da com a maior area
de contato com o solo
proporcionam um ren-
dimento até 10% supe-
rior na primeira vida,
segundo o fabricante.
E o novo desenho da
banda, com sulcos em
forma de “V” permitem
uma melhor drenagem
da 4gua e mais conforto
e segurancga. O novo X
Multi D é o primeiro a
adotar a nova nomen-
clatura Michelin, mais
simples e eficiente que
a anterior, por incorpo-
rar inumeras informa-
¢oes, inclusive na pro-
pria carcagca do pneu
(ver quadro).
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DA PARA ABRIR A JANEIA?

Empresadrios do transporte de passageiros em onibus respiram aliviados
com o fim de 2013, ano marcado por manifestacoes populares nas
grandes capitais. Para 2014, adotam prudéncia na hora de fazer planos

P



EDITORIAL

Transporte
em chamas

lanco divulgado pela Séo Paulo Transporte (SPTrans) revelou que 32
6nibus coletivos urbanos foram queimados na capital paulista durante
o primeiro més de 2014 — mais de um veiculo por dia. E um resultado
superior ao total de 6nibus chamuscados ao longo de todo o segundo semestre
de 2013, no municipio. Praticamente 100% dessas acbes séo isoladas e ocorrem
em bairros da periferia da cidade, entre as 20h e 6h da manha.

O vandalismo desses ataques comecou assustando os passageiros dos
coletivos, mas agora aterroriza os motoristas, que se véem obrigados a fazer
bizarros desvios nos itinerdrios, cobradores, que saem de manha de suas casas
sem saber ao certo se retornardo e toda a sociedade local.

E uma realidade trdgica e ao mesmo tempo patética, essa que vivemos,
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PONTO A PONTO

Bilhetagem chega
a Rio Preto

O transporte urbano da cidade de Sao
José do Rio Preto (SP) esta adotando a
bilhetagem eletronica na sua frota de 240
veiculos e chamou a especialista Digicon
para implantar a solucdo. A moderniza- DF refor Ca a frota com CAIO
cao do sistema foi encomendada pelo A Caio Induscar estd produzindo, juntamente com a
Consorcio RioPreTrans e a previsao € que | Mercedes Benz do Brasil, um pedido de 496 6nibus para
até julho deste ano a iniciativa esteja fun- 0 Consorcio HP-ITA, que venceu a licitacao da Bacia 3,
cionando, sendo que ja em marco a primeira no Distrito Federal. Os veiculos atenderao ao Nucleo
fase estara concluida. “Uma das propostas € dimi- Bandeirante, Samambaia, Riacho Fundo | e Il e Recanto
nuir o volume de dinheiro a bordo, dando maior das Emas. No lote, 399 carrocerias sao do modelo Apa-
agilidade e seguranca aos usudrios e controle che Vip, com capacidade para 80 passageiros. Outros 40
as empresas que gerenciam o proces- onibus serao Millennium BRT Articulados, com capaci-
so”, diz o gerente de produtos da 5 dade para 139 pessoas. Para completar o pedido, serao
Digicon, Hélgio Trindade Filho. produzidas mais 57 carrocerias Foz Super. Ja foram
= entregues, cerca de 100 carrocerias para o cliente.

‘Urbanos Adrale chegam a Colombla =
A Agrale comemorou a entrega das primeiras oito unidades, de um total de 161 novos dnibus urbanos, para a ETIB, operada:._
do Sistema Integrado de Transporte Publico de Bogota, na Colombia. Os 6nibus, do modelo Agrale MA 8.7 Euro V, serao uti-
lizados nas linhas alimentadoras do Transmilénio, sistema BRT local. O chassi MA 8.7 conta com tamanho diferenciado e PBT

de 8.700 kg, que permite maior agilidade no transito que os 6nibus convencionais. O modelo tem motor Cummins ISF 3.8

Euro \ V,‘ cambio Eaton de cinco marchas, direcao hidraulica, sistema de freio ABS e tanque de combustivel de 150 litros.

Onibus chinés Roupagem
made in Brasil nova
A montadora chinesa BYD Co. deve in- O grupo Ouro e
vestir até US$ 100 milhdes na construcao Prata, composto
de planta no Brasil com capacidade para pelas empresas
até 4 mil 6nibus elétricos por ano. De Viacao Ouro e Pra-
acordo a divulgadas, a empresa estaria ta, Tracisa, Viopex
em negociacoes com as autoridades CatSul, Tapajos,
locais sobre detalhes do investimento. TECAT Industria
Em novembro de 2013, a BYD iniciou a Naval e Cais Café,
producao de Onibus elétricos nos Esta- ganhou nova identidade visual: o estudio de design Bergamota Esséncia
dos Unidos. O plano da empresa para o de Marca consolidou recentemente a arquitetura de marca do grupo e

Brasil envolve a compra de uma fabrica desenvolveu posicionamento, identidade visual e linguagem de comuni-
existente e a construcao de uma nova. cacao de cada uma das iniciativas.
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Se vocé tem um veiculo usado, como: moto, van, dnibus ou micro-6nibus, prepare-se
para uma boa noticia. Agora vocé pode parcelar o pagamento do Seguro DPVAT.

Ficou mais facil manter seu veiculo regularizado e garantir a indenizacdo para vitimas
de acidentes de transito.




Agora da pra
parcelar o
Seguro DPVAT
g de motos,
vans, onibus
e micro-onibus, —
usados.

Saiba mais em ‘ Seguro
dpvatsegurodotransito.com.br
DPVAT

SAC DPVAT 0800 02212 04 Seguradora Lider



TRANSPORTE RODOVIARIO DE PASSAGEIROS

Pagina virada

Envolvendo os segmentos urbano, rodovidrio e fretamento,
o segmento de transporte rodovidrio de passageiros respira
aliviado com o fim de 2013 e adota prudéncia na hora de fazer

planos para 2074

ano de 2013 definitivamente ndo

vai deixar saudades no setor de

transporte de passageiros. Cada um

dos segmentos — urbano, rodovi-
ario e fretamento — penou para ultrapassar
os obstaculos que foram rolando para o seu
meio fio. Um cendrio econdmico mais envie-
sado, com aumento de custos operacionais,
condigdes de crédito menos atrativas e usua-
rios mais criticos e desejosos por uma maior
participagao e transparéncia nos processos
decisérios marcou o ano com notas de preo-
cupacao entre todos os envolvidos.

Os acontecimentos experimentados
pelo transporte coletivo urbano em todo o
pais talvez sejam emblematicos do ritmo tu-
multuado que marcou 2013. Diretor superin-
tendente da NTU (Associacdo Nacional das
Empresas de Transportes Urbanos), Marcos
Bicalho diz que 2013 “foi singular”. Segundo
ele, a entidade ainda nédo fechou os nimeros

Qu!lidade do transporte

COI&' urbano foi e

das pautasgdoranogpassado

realtivos ao ano passado.“Um dos principais
pontos que marcou o periodo anterior foi

a desoneracdo de tributos que comecou a
vigorar e que indicou um primeiro passo do
governo em prol do setor, apesar de ja ter-
mos no ambito municipal e estadual outras
desoneragdes fiscais’, avalia ele.

Se por um lado os protestos que
eclodiram pelo pais tiraram da inércia todas
as esferas do poder publico também foram
fundamentais para o aquecimento da dis-
cussdo em torno da qualidade do transporte
coletivo. Por outro lado, as manifestacdes
congelaram o aumento das tarifas, consi-
derada imprescindivel pelos operadores do
transporte coletivo urbano.

Unilateralidade

“Vejo um problema serissimo pela
frente, antecipa o diretor da Expresso Me-
dianeira, José Luiz Saccol. A empresa atua na

Texto: Valeria Bursztein

cidade de Santa Maria (RS), que tem volume
equivalente de 100 mil passageiros/dia.
“Parece que o governo federal quer proteger
apenas o cidadao, inclusive aquele que faz
bagunca, em detrimento do patriménio. Te-
mos uma inflagdo préxima aos 6%, aumento
de 14% no valor do diesel, o saldrio minimo
subiu 8% e, aqui, arcamos ainda com o
minimo regional, que no Rio Grande do Sul
subiu 12%, sem a possibilidade de reajuste
de tarifa’; lamenta.

Segundo ele, a empresa atua ha 62
anos e ja enfrentou outras vicissitudes.
“Mas este momento é particularmente
complexo porque evidenciou o usudrio,
que ndo participava da discussao. Ja
tinhamos passado por dificuldades de
negociagdo com o poder publico, mas
agora existe a necessidade de dialogar
com essa populacdo que tem direitos,
mas que desconhece o lado de quem




opera o sistema e que investe para man-
ter o servico em funcionamento”.

A empresa conta com 130 énibus
articulados, com idade média de 5,5 anos,
sendo 85% dos chassis da marca Mercedes
e o restante da VW.“Anualmente renovamos
afrota em 10% ao ano, mas no ano passado
ficamos apenas em 4,5%". Saccol conta que
2013 nao foi ruim em termos de volume de
passageiros, mas deixou a desejar em termos
de receita em fungado da adogdo do modelo
de integracao total.“Para cada passagem
paga pelo usudrio, ele tem direito a mais
uma perna, que é a integracao. Em uma con-
ta rapida, podemos dizer que o crescimento
no volume de passageiros foi de 6,93% de
2012 para 2013, mas o percentual de pes-
soas que deixaram de pagar em funcédo da
passagem integrada chegou a 9,84%, sem
considerar as gratuidades que ja existiam. E
essa perda é absorvida por nés, operadores,
que estamos sem aumento de tarifa ja ha
dois anos’ reclama.

Grandes projetos

Sobre as iniciativas federais de investi-
mentos, como o PAC mobilidade, Bicalho, da
NTU, volta a afirmar que intervencées pon-
tuais podem gerar resultados surpreenden-
tes."Temos percebido uma preferéncia pelas
grandes obras e projetos. Mas identificamos
que, mesmo que se implante uma série de
corredores estruturais nas principais cidades
brasileiras, o funcionamento desses corredo-
res dependeria da existéncia de uma rede
de alimentagao, que embarque usuarios nas
periferias e os transfira para os corredores
estruturais ou mesmo a migragao entre dois
corredores estruturais. Temos a preocupa-
¢do de alinhar a qualidade desses dois tipos
de servicos’, diz.

Foi esse o objetivo da NTU ao propor ao
governo a implantacao de 4 mil quildmetros
de faixas exclusivas, em 46 capitais brasileiras
com mais de 500 mil habitantes. “Acredito
que teremos uma resposta positiva, pois &
uma solucdo que traz resultados positivos
em curto prazo, que € o que a populacao
estd esperando dos governantes: respostas
mais rdpidas’, diz o representante da NTU.

O setor também vive a expectativa da
tramitacdo nas esferas publicos do REITUP
(Regime Especial de incentivos para o
Transporte Coletivo Urbano), que prevé
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Victorino Saccol, Diretor da Expresso
Medianeira: “Estamos sem aumento
de tarifa ja ha dois anos”

desoneragdes federais, estaduais e muni-
cipais que podem chegar a ter um reflexo
de 12% no valor da tarifa.“Estamos na fase
final, mas existem sinais de que o governo
vem resistindo a dar prosseguimento ao
processo. Nossa expectativa é que isso
ande porque os prefeitos também estao
sintonizados com esta proposta, uma vez
que vivem hoje uma situagdo complicada,
com desequilibrio econdmico-financeiro do
sistema de transporte de 6nibus e a pressao
social’, analisa Bicalho.

Quanto ao futuro, Bicalho admite
estar preocupado. “Neste principio de ano
estamos enfrentando dificuldades para o
realinhamento de tarifas em varias cidades.
Ha empresas com dificuldades para honrar
compromissos, como em Goiania, onde
algumas companhias tiveram dificuldades
para pagar o 13° saldrio, sem considerar o
agravante que teremos o inicio dos dissidios
coletivos. Enquanto as empresas tém félego
para tocar, tudo bem, mas isso pode mudar
rapidamente’”. Ele conclui: “Acredito que
2014 serd um ano dificil, mas nem por isso
desanimamos. Esperamos que o governo
federal ndo venha com o posicionamento do
ano passado, pressionando as prefeituras a
congelarem as tarifas”

Continuo segue forte

Quem também deixa 2013 para tras
com certo alivio é o segmento de fretamen-
to. Para o diretor da Ipojucatur Transportes
e Turismo, Danilo Tamelini, as restri¢des de

circulagbes para o 6nibus de fretamento
impostas pela prefeitura de Sao Paulo desde
2009 somadas as novas faixas exclusivas
dificultaram a vida de quem faz fretamento.
“A prefeitura esta focada 100% no transporte
urbano e nao quer escutar nenhum outro
segmento. As linhas estdo mais demoradas,
hé& mais ociosidade e os passageiros come-
¢am a estar insatisfeitos. Esta complicado,
acredito que este ano serd bem decisivo para
0Nosso segmento’; reclama.

No caso da Ipojucatur, o fretamento
continuo garantiu o resultado positivo du-
rante 2013.“Tivemos um pequeno aumento
no volume de passageiro e também no
faturamento, em funcédo de novos contratos,
com volume de cerca de 220 mil passageiros
transportados por més”. A empresa investiu
na compra de 45 carros, sendo 43 para o
continuo e dois para o eventual. A frota da
empresa tem 245 veiculos, predominante-
mente VW e Mercedes Benz.

O gerente comercial da Abbatur
Transporte e Turismo e Locagdes, Gerson
Raulino, concorda que o segmento registrou
leve crescimento.“Temos visto um cresci-
mento pequeno no mercado de turismo e
fretamentos, algo em torno de 5% anuais”.
Segundo ele, a empresa com sede em Curi-
tiba (PR) e que atende ha nove anos todo
0 Brasil fez investimentos em torno de R$ 2
milhées em renovacgao e aumento da frota,
atualmente composta por 21 veiculos.

Para 2014, os empresdrios estao para
14 de prudentes. Nem mesmo a realizacéo
da Copa do Mundo os anima, uma vez que
ainda ndo conseguiram identificar o bénus
do 6nus que lhes serd demando.“Estamos
apreensivos com a Copa do Mundo, pois nao
sabemos ainda se haverd toda a demanda
que se espera. Mas estamos nos preparamos,
com um aumento de 15% da frota e treina-
mento de colaboradores em lingua inglesa.
Nossa expectativa é de crescimento de 23%
no faturamento diante a 2013’, acredita o
gerente comercial da Abbatur.

J& Tamelini é mais cético.”Na Ipojuca-
tour resolvemos nao investir em funcdo da
Copa do Mundo porque nao ha nenhum
beneficio. Imagine a situagdo: investimos
em novos carros para rodar um més, sem
incentivo nenhum do governo, e depois?

O que faremos com os carros? De qualquer
forma, temos frota suficiente para dar conta
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da demanda” Indiferente as indefini¢des, a
empresa toca o barco e deve continuar seu
plano de renovacéo de frota, hoje com 5,2
anos de idade média.“Precisamos substituir
alguns carros antigos, mas, infelizmente,
hoje as taxas do Finame nao sdo mais tao
atrativas e o financiamento sé abrange 90%
do valor e ndo mais 100% como antes”.

A novela das licitagoes

Com dificuldades similares quanto a
aumento de custos operacionais e a concor-
réncia com o modal aéreo, o segmento de
transporte rodovidrio de passageiros aposta
que 2014 nao deve diferir muito de 2013.0
novo presidente da ABRATI (Associacao Bra-
sileira das Empresas de Transporte Terrestre
de Passageiros), Paulo Porto Lima, afirmou
que o mercado em 2013 comportou-se
“totalmente estavel, sem grandes altera-
¢des. Em 2013, o principal problema foi a
inseguranca juridica gerada pelo anincio
da licitacdo das linhas. O edital continha
muitas imprecisdes e a ABRATI encaminhou
sugestoes para tentar ajustar o edital a rea-
lidade do mercado. Infelizmente nem todas
as consideragdes foram acatadas’, lamenta,
sem acreditar que havera grandes mudan-
¢as este ano.”O mercado deve manter-se
no mesmo patamar de 2013" A associacdo
ainda ndo compilou os dados referentes ao
ano passado e, assim, prefere abster-se de
emitir uma avaliagdo mais detalhada.

De fato, a indefinicao anda tirando o
sono de muita gente e postergando investi-
mentos.“Devido as incertezas com relacao
a0 marco regulatério e a realizacdo do
processo de licitagdo das linhas federais, ndo
faremos investimento em frota em 2014,
afirmou o diretor-executivo da Auto Viacdo
1001, Heinz Kumm Junior. A 1001 foi uma
das empresas que performou positivamente
em 2013, com volume de 31,5 milhdes de
passageiros transportados.

A retracdo de investimentos também
foi estratégia da Viagdo Pernambucana
Transporte e Turismo, que adquiriu “apenas
um &nibus para renovar a frota de 30 veicu-
los, abaixo do nosso padrdo de renovagao
de trés a quatro veiculos/ano’, comenta o
diretor da empresa, Jodo Jodailson Caldas
Olim de Oliveira. A Pernambucana opera
quatro linhas, atendendo cidades do inte-
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Paulo Porto Lima, presidente ABRATI:
“2013 foi totalmente estdvel,
sem grandes alteracoes”

rior do Ceard, Pernambuco e da Bahia.”Ano
passado, devido ao aumento da concor-
réncia, transportamos 348.265 passageiros,
uma reducao de 4,2%", informa. Oliveira
acredita que 0 aumento nos precos dos
insumos e a fuga de passageiros para o
segmento de vans sejam os fatores que
culminaram no resultado pouco generoso
com a empresa. Entretanto, para 2014, a
histéria sera diferente: “Queremos crescer
na faixa de 4 a 5%, promete.

O transporte clandestino e aumento
da frota de carros de passeio no Brasil
sao apontados pelo gerente de Vendas e
Linhas da Aguia Branca, Thiago de Souza

Intervencoes pontuais, como faixas
exclusivas, podem gerar resultados
surpreendentes

Candido, como outros fatores a intimidar o
desempenho das empresas de transporte
rodovidrio de passageiros. A empresa de
origem capixaba, entretanto, fechou o ano
passado no azul, com elevacdo de quase 5%
no faturamento, mesmo tendo registrado
queda de 0,5% no volume de passageiros
transportados, cuja média chega a 30 mil por
dia.“Nao ha expectativa de crescimento para
2014. A previsao é de estabilidade, sem in-
vestimentos em aumento de frota’; antecipa
Candido. A frota atual da Aguia Branca é de
725 veiculos, com idade média de 4,3 anos

O primeiro milhao

Na contramao da uma grande parcela
de empresas do segmento, a Viacao Xavante,
transportadora mato-grossense que atua em
Mato Grosso, Goias, Brasilia, Para e Tocantins,
comemorou a faganha de ultrapassar a casa
de um milhao de passageiros transportados,
8,1% a mais de aumento na comparacao
com 2012."Foi um ano de muita expectati-
va e inseguranga, mas foi muito bom para
nosso setor e principalmente em nossa
regido, pois com o surgimento do agrone-
gacio tivemos crescimento de passageiros
transportados’, diz o diretor da empresa,
José Eduardo Pena.

A empresa injetou recursos na reno-
vacao de 15% frota de 87 veiculos, com a
aquisicdo de 14 novas unidades.“Temos
uma politica de renovacéo de frota anual
em torno de 20%, indice que néo atingi-
mos em 2013 devido a inseguranca das
licitagOes Estadual e Federal, mas este ano,
com a Copa do Mundo e provavelmente o
encerramento do processo licitatorio em
Mato Grosso, devemos renovar em torno de
25% da frota’, adianta Pena. De acordo com
as projecdes para este ano, se tudo correr
bem, a Xavante deve registrar aumento de
15 a 20% de passageiros transportados e de
25 a 30% no faturamento.

Fonte de polémicas, a Copa, entretan-
to, é vista com bons olhos também por
Kumm Junior, executivo da 1001.“Sera
um evento importantissimo para o Brasil.
Estamos estruturados para uma oferta
adequada de 6nibus para as cidades onde
serdo realizados os jogos, assim como para
as regibes turisticas’, prevé. E esperar para
ver o que 2014 reserva.
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segmento de urbanos

naugurada em meados de dezembro
de 2013, a fabrica de 6nibus urbanos
da Comil em Lorena(SP) vive atu-
almente o periodo de rump up na
produgao. No final de janeiro,
saiu da linha de montagem
o primeiro 6nibus Svelto. Até
meados no ano, a meta é
ampdliar o ritmo que podera
alcancar a capacidade insta-
lada de 10 unidades por tur-

: c M l L_ no, adianta Silvio Calegaro,

Calegaro: conceito CEO da empresa.
de montadora Detalhadamente
na nova planta projetada antes de sua
da Comil implantacdo, a unidade

inicia as atividades com trés

30 | ONIBUS

Proxima das principais montadoras de chassis de
Onibus, a nova planta de carrocerias da Comil, em
Lorena (SP) inova nos processos produtivos e se
prepara para ampliar sua participacdo no

Texto: S6nia Crespo

fortes vetores de crescimento: a vantagem
geografica, mais proxima das principais
montadoras de chassis de 6nibus do pais,
a exclusividade na fabricacéo de versdes
urbanas, com vistas a expansdo do share
nesse nicho, e a introducao de novas
tecnologias de producao, como a linha de
montagem tracionada automaticamente,
auxiliada por sistemas robotizados -
técnica até entdo inédita nas fabricas de
carrocerias do pais, segundo a fabricante.
“Conseguimos uma boa vantagem
logistica na escolha da localizagdo, em
relacdo a nossa planta de Erechim (SC),
pois aqui estamos muito proximos de
Resende e de Sdo Bernardo do Campo’,
explica o dirigente, referindo-se as fabricas
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na planta de Lorena poderd
alcancara capacidade instalada
de 10 unidades por turno

de chassis de 6nibus da Volkswagen e da
Mercedes, respectivamente. A nova locali-
zagao certamente ajudard a encarrocadora
a cumprir a meta de dobrar sua participa-
¢do no segmento de 6nibus urbanos, ja
em 2014. Lorena também sera a nova base
para ampliar as exportacdes de 6nibus
urbanos, diz. “O ano de 2013 foi bastante
complicado. Para este ano esperamos

que o mercado em geral reaja, ainda

que tenhamos que suplantar os eventos
do Carnaval, da Copa do Mundo e das
Eleicoes, que tiram o foco de todo mundo’,
comenta o executivo. Instalada em um
terreno de 210 mil m2 no Vale do Paraiba,
na rodovia Presidente Dutra, a nova planta
da Comil consumiu R$ 110 milhdes de in-
vestimentos, gerara 500 empregos diretos
e 1.000 indiretos. A unidade produzira os
modelos urbanos Svelto e Midi.

Inovacao

Calegaro chama a aten¢do para o novo
processo de producéo que esta sendo
introduzido em Lorena:“Estamos desenvol-
vendo os processos de produgao ha mais
de cinco anos e introduzimos o conceito de

JANEIRO/FEVEREIRO 2014

A unidade produzird os modelos
urbanos Svelto (foto) e Midi

montadora na nova planta, uma tecnologia

de producéo totalmente diferente daquela
utilizada até hoje pelas fabricantes de 6nibus’,
destaca.“Desejamos inaugurar aqui na cidade
uma nova era de desenvolvimento”. A produ-
¢ao modularizada de 6nibus urbanos, com
suas devidas customizagdes, na certa sera um
ganho de competitividade para a fabricante,
que ganhara em qualidade e em velocida-
de."Teremos uma redugdo do quadro de
mao-de-obra especializada’; acrescenta, sem
quantificar esse percentual.“Aprender a fazer
Onibus com menos mao-de-obra é questao
de sobrevivéncia’, observa Calegaro.
Enquanto isso, a planta de Erechim
mantera a producao de énibus BRTs e de
rodovidrios. “Ali se manteréo as linhas de

Estreia calorosa

Nem bem inaugurada,

a novissima planta da
Comil ja fez sua primeira
entrega, em dia quente
de verao: um dos cinco
Sveltos (foto) que serao
produzidos na unidade
de Lorena (SP) para a
empresa Samauma Loca-
dora (PA). Montado sobre
chassis Volkswagen 15-

6nibus mais artesanais’, define. A fabrica
catarinense mantera o volume de produ-
¢ao de seis unidades diarias. Calegaro diz
que a carteira de pedidos de BRTs ocupa
toda a producdo desses veiculos até junho
deste ano. Ao longo de 2013, a Comil
produziu 3.326 carrocerias de onibus,
praticamente o mesmo resultado de 2012,
quando a encarrogadora fabricou 3331
6nibus. A maior fatia da producédo do ano
passado coube as versdes urbanas (1.256
unidades), seguida pelos modelos rodo-
viarios (1.128 veiculos), intermunicipais
(498) e Microdnibus (444). De 2012 para
2013 a Comil teve um crescimento em sua
receita bruta na casa de 13%. w

190 EOD EURO V, o carro tem em sua configuracdao 46 poltronas do tipo urbano,
encosto alto, iluminacao por lampadas de LED e acesso unico na parte dianteira
do veiculo. As unidades fazem parte de um lote de 50 veiculos encomendados
pela empresa e que seguem direto para os canteiros de obras da Usina de Belo
Monte, no municipio de Altamira, para atender as demandas de fretamento e
locacao. As 45 outras unidades encomendadas ja foram produzidas na fabrica da
Comil em Erichim (MG). Da frota de 120 6nibus da Samatma, 115 sao Comil.

(valeria Bursztein)
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ENCARROCADORAS

Um classico renovado

Marcopolo lanca
sexta geragdo do
Torino e substitui a
marca Ciferal por
Marcopolo Rio, que
passa a concentrar
toda a producgdo
de urbanos da
empresa

Texto: Valeria Bursztein

Novo modelo

de catraca evita
choque como
joelho do cobrador
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Marcopolo aproveitou o final

do ano para anunciar o fim da

marca Ciferal. Agora, a fabrica

localizada em Xerém (RJ) passa
a ser Marcopolo Rio e concentrara toda
a producao de modelos urbanos da
companhia, ficando a planta de Caxias do
Sul (RS) dedicada aos 6nibus rodoviarios.
“Ainda nos falta direcionar para o Rio a
producéo de BRT, que esta sendo feita
em Caxias do Sul, mas migrard em breve’,
disse o diretor do negdcio 6nibus da
companhia, Paulo Andrade.

De acordo com o diretor da Marco-
polo Rio, Alberto Calcagnotto, “tinhamos
uma sinalizacao de que precisariamos em
algum momento transformar a Ciferal em
Marcopolo. Ciferal € uma marca
regional e a Marcopolo é global e
queremos ser uma referéncia glo-
bal também nos urbanos”, disse.

Novo Torino

O primeiro produto desta nova
segmentacdo da Marcopolo Rio é
a sexta geracdo do Torino, projeto
gue consumiu R$ 40 milhdes e
dois anos de pesquisas para de-
senvolvimento. Lancado em 1983,
0 6nibus é considerado um clas-
sico e ja vendeu mais de 100 mil
unidades em sua histéria. “Falamos
que é o modelo mais vendido do
pais’, comenta diretor de opera-
¢6es comerciais, Paulo Corso.

A Marcopolo optou por
manter em linha de producao
o modelo antigo, oferecendo
ao mercado as duas versoes.
“Entendemos que é uma facilidade
em questdes de producéo e de
comercializacdo. O Torino atual
tem todos os projetos possiveis
aqui no Brasil, mas a nova versao
ainda nao. Entao, na eventualida-
de de uma demanda imediata,
temos uma solugéo para o nosso

cliente’, diz Corso. Segundo ele, a estraté-
gia de produzir as duas versdes devera ser
mantida por um longo tempo. O alto valor
investido no novo modelo justifica-se em
parte pelas inova¢des incorporadas como
o uso intensivo de plastico injetado, que
aumenta a resisténcia e diminui o peso
do carro. Entre o novo modelo e o antigo,
o primeiro é 5% mais leve, porém 5%

mais caro. “Procuramos fazer 6nibus mais
eficientes e econdémicos na operacao, que
€ 0 que 0 mais importa para 0 empresario
deste setor. A estratégia de manter os dois
modelos em linha também considera que
passamos a ter um modelo mais caro. Ter
a versao antiga é uma forma de defesa’,
completou Corso. O inicio da producdo do
novo Torino esta programado para margo,
mas 20 prototipos ja foram fabricados.

Mais largo

A versao atual do Torino acompanha a
evolucédo dos atuais urbanos e a integra-
¢do ao novo DNA Marcopolo iniciado com
o Viale BRT e posteriormente o BRS. O
modelo é resultado de uma pesquisa em
campo realizada com os motoristas, os
operadores e os usudrios, considerando
as opgdes com e sem ar condicionado e
motores dianteiro e traseiro.

O novo modelo é mais largo, com
40 mm a mais, e entre as novidades tem
novas entradas de ar, luz diurna de fabrica,
atendendo norma que entrara em vigor em
2014 e o itinerario eletronico estad maior,
permitindo melhor visualizacdo. Outra
inovacéo é que o carro traz ventilacdo
(insuflador) individual e direcionada para
motorista e cobrador. Por falar no cobrador,
a Marcopolo desenvolveu e patenteou um
novo modelo de catraca que evita o choque
da catraca com o joelho do cobrador. Mais
opcodes de porta-objetos para o motorista e
novo sistema multiplex com funcdes confi-
guraveis também foram adotadas.

Com capacidade para acomodar até
47 passageiros sentados, mais condutor e
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cobrador, o Torino sera
oferecido inicialmente
apenas com opg¢oes de
motor dianteiro e, de
acordo com o mode-
lo de chassi, pode ter
comprimento total de 13.280
mm, altura de 3.285 mm (com
sistema de ar-condicionado no
teto) e largura de 2.545 mm.

Ano dificil
Sem ter os numeros finais
de 2013, Corso informou que
a Marcopolo ultrapassou as
13.000 unidades produzidas,
sendo que a Marcopolo Rio su-
perou as 5.700 unidades.
Na visdo do executivo, o
mercado deve ficar em 30
mil.”O momento é dificil, de apertar
o cinto. Mas os setores de transporte urba-
no e rodovidrio continuardo crescendo”.
Segundo ele, a projecdo do comporta-
mento do setor urbano para 2014 — quando
a Marcopolo completa 65 anos em operagdo

Referéncia
mundial

O diretor da Marcopolo Rio,
Alberto Calcagnotto, diz que o
mercado ja sinalizava que, em
algum momento, seria neces-
sario transformar a Ciferal em
Marcopolo. “Ciferal ¢ uma marca
regional e a Marcopolo é global
e queremos ser uma referéncia
global também nos urbanos”,
disse. A expectativa da empresa
€ manter a fatia de mercado,
que hoje esta na faixa de 32 a
35% de participacao no segmen-
to de urbanos. Atualmente, a

TORINO

Marcooolo

Com maior espaco interno, 0 novo
Torino é mais leve em funcdo da
utilizacao de materiais como pldstico
injetado na conformacao dos
para-choques dianteiro e traseiro

--é de queda de cercade
5% por conta das vicis-
situdes vividas no ano
passado e dos atrasos
dos projetos de BRTs que
andam a ritmo de tartaruga.
Quanto ao segmento rodovia-
rio, a tOnica é o suspense com
relacdo as concessoes das linhas
federais.”Temos uma licitagdo
que esta destruindo um setor
(rodoviario) que funciona com
87% de aprovacao dos usudrios.
Ninguém investe em renovagao
de frota, com um cenario como
este. As empresas pararam as
compras porque ndo sabem o
que vai acontecer. Preve-
mos algumas dificul-
dades e a expectativa é
de retracdo de 10% a 13%; lamentou. Corso
finalizou, dizendo que no segmento de mi-
cros (sem considerar o Volare, outra empresa
do grupo), a tendéncia de manutencao dos
resultados, hoje na casa dos 3.000 a 3.100
chassis encarrogados. w

PAQUITO MASIA

producao didria na Marcopolo
Rio estda em 25 carros, com
capacidade instalada para 40

unidades, bem diferente da realidade
de 2008, quando a Marcopolo iniciou
o investimento na unidade em Xerém.

“Eram produzidos 11 carros por dia e ja
em 2010 ultrapassamos as 20 unida-
des/dia”, lembra Calcagnotto.
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SISTEMAS DE GERENCIAMENTO

Na mira das fraudes

Tecnologia de
biometria de
reconhecimento
facial desenvolvida
pela Empresa 1

é adotada para
combater uso
indevido de cartdo
de beneficios no
transporte publico

Texto: Valeria Bursztein

Sigom Vision, da Empresa 1:
se imagens do usudrio nao

34 | ONIBUS

ntes restrita apenas a imaginati-
vos roteiros de cinema de ciéncia
ficcdo, a biometria de reconhe-
cimento facial passou a ser uma
realidade no transporte coletivo urbano.
Mais de 10 mil 6nibus em todo o pais
contam com esta tecnologia para evitar
o uso fraudulento de cartdes de benefi-
cios. Recentemente a cidade de Vitoria
(ES) passou a contar com o Sigom Vision,
desenvolvido pela mineira Empresa 1.

A fraude no sistema de transporte
publico assombra as companhias operado-
ras e pesa na planilha de custos, represen-
tando em média 17% do custo da tarifa.

De acordo com estatistica divulgada pela
NTU (Associacdo Nacional das Empresas de
Transportes Urbanos), uma em cada quatro
utilizagdes de cartdes de beneficios é
fraudulenta, ou seja, haveria 25% de fraude
no universo de beneficios no pais.“As em-
presas ndo se ddo conta do quanto podem
estar perdendo’, diz o diretor comercial da
Empresa 1, Romano Garcia.

O executivo explica que, mesmo com
a adogao da bilhetagem eletronica, o
sistema de transporte publico continuou
convivendo com a evasao porgue, com o
passar do tempo, a conferéncia deixou de
ser feita. “Pensamos entdo em formas de
automatizar um pouco mais o processo.
Foi quando nasceu a ideia de desenvolver
uma tecnologia que trabalhasse com os
aspectos do rosto humano’, conta. O Sigom
Vision compara fotos feitas do usuario
do cartdo de beneficio no momento da
sua utilizagdo com imagens de bancos
de dados das companhias operadoras do
transporte publico. As imagens do usuario
feitas durante a viagem sdo processadas e
analisadas quando o carro é recolhido para
a garagem. No caso das imagens e dados
nao coincidirem, o cartao é bloqueado.

A tecnologia ndo evita a fraude, mas ga-
rante que ndo venha mais a acontecer.”Nao se
trata apenas de um equipamento bloquean-
do o passageiro a bordo; mas de um processo

que vai desde a captura da foto, tanto no
banco de dados como no ambiente embar-
cado, processamento na garagem e geracao
de relatérios, que provam que aquele uso é
indevido. E uma prova contundente que da
seguranga juridica a todos os envolvidos na
operacao do transporte publico” A Empresal
entrega para a operadora toda a tecnologia,
a camara que vai embarcada, o software
que carrega a eficiéncia da comparacao das
imagens e o processo de transferéncia de
conhecimento para operar o sistema.

13 mil bloqueios

Uma das primeiras cidades a adotar
a tecnologia foi Ilhéus (BA) e o negdcio
virou case que rendeu a Empresa 1 reco-
nhecimento internacional e o prémio de
melhor projeto de inovacédo tecnoldgica
para o transporte publico concedido pela
UITP (International Association of Public
Transport) em Genebra no ano passado.
“E um caso interessante: em um universo
de 60 mil cartdes de beneficios, 13 mil
cartdes foram bloqueados por uso indevi-
do apenas no primeiro ano de utilizacdo
do sistema’, descreve Garcia.

Hoje, a tecnologia da biometria de
reconhecimento facial estd em estados
como S&o Paulo, Rio de Janeiro, Minas
Gerais, Espirito Santos, Ceara, Amapa,
Santa Catarina, Rio Grande do Sul,
Parana, Mato Grosso do Sul, entre outros
e deve ser exportada para outros paises,
como México, onde a empresa ja opera
em corredores BRT, e a Guatemala.

Segundo o executivo, o investimento é
amortizado em quatro meses de ope-
racdo. Com cerca de 140 funcionarios e
duas unidades em Belo Horizonte (MG), a
empresa deve lancar novos produtos este
ano resultado de investimentos e pesquisas
relacionadas ao aprimoramento do servico
prestado ao passageiro. A empresa cresceu
15% em faturamento em 2013, faturando
por volta de R$ 40 milhdes e para este o
comportamento deve se repetir. w

JANEIRO/FEVEREIR0 2014




RESERVE ESTA DATA

19

rg YDA
OUTUBRO
e prepare-se para participar do maior encontro
da cadeia do transporte de nosso pais
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Desempenho dos Formnecedores de
Servigos de Transportes

BRICGHT

onde embarcadores e transportadores de cargas se reinem para homenagear
as empresas Top do Transporte 2014 eleitas pelo mercado.

Fevereiro a Marco

Convite para 4.000 embarcadores de cargas, de 14 ramos
industriais, para participar da 82 Pesquisa Nacional dos
Fornecedores de Servicos de Transportes.

Abril e Maio

Envio da cédula votacao eletronica, para os eleitores darem
notas de desempenho aos fornecedores de transportes,
relativas a 5 parametros de performance.

Junho

As Editoras Frota e Logweb tabulam os votos recebidos e
checam se as transportadoras indicadas operam de fato na
especialidade.

Julho

As transportadoras rodoviarias de cargas, eleitas nas 17
categorias da premiacao, sao comunicadas da indicagao ao
Prémio Top do Transporte 2014.

Agosto e Setembro

Producao das edicoes especiais das revistas FROTA&Cia e
LOGWEB, que traz o ranking e as notas das empresas
eleitas como Top do Transporte 2014.

Outubro

Ceriménia de premiacao, com a participagdo das
transportadoras eleitas e os representantes da inddstria
que as indicaram.

Realizacao

editora

SRUERE)

\Log\\ (5]

Saiba mais em www.topdotransporte.com.br
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Transporte de soja em
Mato Grosso:
qualidade das estradas
ndo acompanha o
crescimento da safra

Pesquisa da CNT de Rodovias do Brasil em 2013 traz a tona, mais uma vez, os velhos
problemas das estradas brasileiras, como pavimento, manutencao e falhas na sinalizacao

por Sénia Crespo

17% Edicao da Pesquisa CNT
de Rodovias do pafs, divul-
gada pela Confederacdo Na-

cional dos Transportes no final do ano
passado, apresentou o estado de 31,3
mil km de rodovias estaduais e 65,4
mil km de federais - totalizando 96,7
mil km de estradas brasileiras e mos-
trou, mais uma vez, que os velhos pro-
blemas nessas vias nao apenas con-
tinuam os mesmos de décadas, como
vem aumentando ano a ano.

Os resultados sao preocupantes:
63,8% das estradas avaliadas tém al-
gum tipo de problema no pavimento,
na sinalizacdo ou na geometria da

Frola&Cia
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via. Somente falhas de sinalizacao
estdo presentes em 67,3% das vias
pesquisadas e 77,9% dessas vias néao
apresentam geometria satisfatéria.
Apenas 10,2% de todas as rodovias
avaliadas foram classificadas como
otimas e 26%, como boas. Um dado
alarmante é que cerca de 13% das
rodovias em analise (13,3 mil km) se
encontram em estado de conservacao
critico (ruim ou péssimo), sinalizando
grande risco a seguranga e necessida-
de de maior intervencao.

“Vemos esse resultado mui-
ta tristeza”, lamenta Manoel Sousa
Lima Junior, presidente do Sindicato
das Empresas de Transporte Rodovi-
ario de Cargas de Sao Paulo (Setcesp),

o maior sindicato patronal de empre-
sas de transporte da América latina,
que congrega pouco mais que 1,2
mil associados. “Lamentavelmente,
ano apds ano, as rodovias brasileiras
vem piorando em todos os aspectos
pesquisados: pavimentacdo, sinali-
zagdo e geometria das vias. Em que
pese o Ministério dos Transportes ser
um dos mais bem aquinhoados com
recursos para investimentos, nao ve-
mos resultados”, diz.

N CONCESSOES EM VANTAGEM

A minuciosa pesquisa da CNT
considerou um total de 80.841 km de
rodovias sob gestao publica e 15.873




km sob gestao concedida. Nas rodo-
vias sob gestdo publica, 73,3% (59.250
km) se encontram em estado regu-
lar (38,4%), ruim (25,3%) ou péssimo.
Apenas 26,7% dessas vias receberam
avaliacbes 6timo ou bom. Em contra-
partida, as rodovias brasileiras sob
administracao privada apresentaram
melhores resultados: 84,4% (13.411
km) tém estado geral 6timo ou bom,
enquanto infimos 15,6% receberam
classificagoes como regular, ruim ou
péssima.O presidente do Setcesp re-
conhece que Sao Paulo é uma refe-
réncia quando se comparam as rodo-
vias do pafs —afinal o estado acomoda
as dez melhores estradas brasileiras,
segundo o levantamento. “Nossas ro-
dovias sdo excelentes, ainda que para
isso tenhamos pedégios bem salga-
dos”, comenta. Mas também ressalta
que a grande maioria das transporta-
doras paulistas também atua no res-
tante do pais. “Nao podemos esque-
cer que 40% de tudo que se produz,
se consome, se exporta e se importa
esté ou passa por Sao Paulo”.

O levantamento da CNT revela
ainda que as mas condicdes das ro-

PERFIL DAS ESTRADAS BRASILEIRAS

Gestées Concedidas e Publicas

Regiao

Brasil 8.515.767,0
Norte 3.853.676,9
Nordeste 1.554.291,6
Sudeste 924.620,7
Sul 576.774,3
Centro-Oeste 1.606.403,5

Nota: Somatdrio das Federais, Estaduais e Municipatis.

Km2 Total de rodovias Pavimentadas

1.713.885 202.589
147.250 20.555
443.906 54.692
533.435 62.638
384.752 37.395
204.542 27.309

Fonte: CNT

dovias geram um aumento médio de
25% no custo operacional dos trans-
portadores. Na regido Norte, o au-
mento nos gastos é o maior do Pais:
39,5%. “E uma buraqueira s¢”, define
o presidente do Setcesp. O preco desse
descaso é o maior custo operacional
para os transportadores, assim como
0s estragos permanentes no cami-
nhao (principalmente na suspensao),
e o consumo de diesel, que aumenta
sobremaneira, segundo o dirigente.
Em seguida, a pesquisa aponta
que os custos operacionais dos trans-

portadores na regido Centro-Oeste
chegam a 26,8%, seguida pelo Nordes-
te (25,5%) e Sudeste (21,5%). O menor
acréscimo é registrado no Sul (19%).
“O agronegdcio, que praticamen-
te salvou o PIB e a economia do pais
em 2013, estd concentrado na regiao
Centro-Oeste, que tem estradas lasti-
maveis”, exemplifica Lima Junior. “Em
2013, a safra cresceu 5%. E o entorno
da colheita — estradas de acesso, as-
sim como os silos — nada melhorou
nos ultimos anos”, lamenta. Muito
se cobrou dos governos anteriores

CLASSIFICACAO DO ESTADO GERAL DAS RODOVIAS

Gestoes Concedidas e Publicas

GESTAO PRIVADA

14,3%

1,2%

Fonte: CNT OTIMO I

Bom N

9,6%

2,87%

REGULAR

GESTAO PUBLICA

38,4%

24%

RUIM N PESSIMO
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PESQUISA CNT

quanto a condicao de trafego nas
estradas, recorda Manoel Lima
Junior. “Mas os empresarios do
setor acabaram deixando esse
assunto temporariamente de

e a __-.?I_'Tt.. .
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N SEM CAMINHOS

De acordo com o Sistema
Nacional de Viacdo - SNV1,
existem no pais 1,7 milhdo de
km de rodovias, dos quais ape-
nas 202,5 mil km sdo pavimen-
tados, isto é, 11,8% da malha.
Das rodovias pavimentadas, 64,9
mil km sdo federais. Nesta catego-
ria, apenas 8% sao de pista dupla
(5,2 mil km), e 2,1% (1,3 mil km) sao
vias em fase de duplicacao.

Atualmente, o levantamento
realizado pela CNT abrange toda a
extensdo pavimentada das rodovias
federais e das principais rodovias es-
taduais do pafs. Em quase uma dé-

cada (de 2004 a 2013) a extensao da
malha rodoviaria federal pavimenta-
da ndo acompanhou as demandas de
fluxo de e cresceu apenas 12,1%, pas-
sando de aproximadamente 57,9 mil
km para pouco mais de 64,9 mil km.
O problema nao para por ai:
além da reduzida malha pavimen-
tada, existem graves problemas as-
sociados a conservacdo das vias. O

Nas rodovias sob administracao

privada, 84,4% apresentaram

resultados 6timo ou bom

o qnfe corta o pais de
j ‘norte a sul

estudo mostra que a ma qualidade
das rodovias, aliada 3 auséncia de
servicos de manutencdo, implica
custos ainda mais elevados para os
usuarios, sobretudo com a operagao
dos veiculos, e, também, maiores
gastos com a restauracao dos pavi-
mentos, requerendo solugdes técni-
cas mais robustas e onerosas para a
reversao desse cenario.
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Tudo sobre Pneus &
== Bandas e muito mais.
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O Guia Pneus&Bandas 2014, de FROTA&Cia ficou ainda
mais completo.
Agora, além das fichas técnicas de todas as marcas de
. pneus e bandas disponiveis no mercado brasileiro, para
Circula na uso em veiculos comerciais, a publicagdo traz
informacdes sobre produtos periféricos, como rodas,
calibradores, artigos para recapagem e muito mais.

Distribuido para mais de 13.000 proprietarios e
administradores de frotas de caminhoes e 6nibus de

P“E“ ShDW todo o Pais, o Guia FROTA&Cia — Pneus&Bandas 2014
Recaufair é aferramenta certa para quem compra e, também, para
quem vende para esse grande mercado.
de 23 a 25
de abril - Informacgdes técnicas sobre produtos e servicos,

para o leitor consultar, seja no formato impresso,
digital ou ainda interativo, através da internet.

- Unico veiculo que atinge anualmente, de forma
exclusiva e eficaz, milhares de empresas de

Atencao para as datas: transportes e administradores de frotas de
veiculos comerciais.

Autorizacoes:
< : - Atingimento do publico-alvo, sem dispersao,
ate 9/ ":_lbnl durante 365 dias do ano.
Material:
até 14/ abril Anuncie e acerte seu alvo: reserve espaco para sua
Circulaczo: marca no unico veiculo capaz de atingir com
; . seguranca os compradores de pneus e bandas pré-
a partir de 23 de aboril moldadas, de veiculos comerciais.
comercial @frotacia.com.br Fdlt,or'a
www frotacia.com.br ro a

fone/ fax 11 3871.1313 Informacso e a nossa carga.
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Maior competitividade

DPaschoal investe RS 150 mil nas suas 11 plantas para receber a certificacao
do Inmetro. Apenas 40% das empresas do setor estao certificadas

por Valeria Bursztein

om o objetivo de agregar valor

a0 processo de producao e ga-

nhar competitividade em um
mercado que fatura por volta de R$ 5
bilhdes por ano, a DPaschoal concluiu
o processo de certificacdo de todas as
suas 11 unidades, que passam a fun-
cionar em concordancia com a Porta-
ria n° 444, do Inmetro (Instituto Na-
cional de Metrologia, Normalizacdo
e Qualidade). Para obter o Registro de
Declaracao de Conformidade de For-
necedor, a regulamentagdo estipula
que as empresas reformadoras ado-
tem um sistema de controle de pro-
cesso e produto.

No processo de certificagdo, a
DPaschoal investiu R$ 150 mil no
mapeamento de processos, reformu-
lagao de layout, contratacao de con-
sultoria especializada, treinamento
dos 260 operadores da empresa, en-
tre outras medidas indicadas para
a obtencdo da certificacdo. “Nossa
intencdo fol agregar valor ao
nosso negoécio e aprender com a
regulamentacao”, diz o gerente
de Engenharia de Recapagem da
empresa, Eliel Bartels. Em 2013,
a DPaschoal registrou médias
mensais de 16.000 reformas e
3.500 clientes atendidos.

A certificacdo implicara em
pneus reformados melhores? Em
parte. 80% das razoes para a reti-
rada de um pneu de uso nao esta
na reforma. A pressao 10% me-
nor que o ideal reduz em até 5%
a vida util do pneu, por exemplo.
“Por 1sso, um dos nossos focos ¢ a
orientacdo ao nosso cliente”, diz o
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¢Média de gastos com pneus
kpode representar 16% do frete

gerente de Servigos da Linha Pesada
da empresa, Alex Silva. Segundo ele, a
meédia de gastos com pneus pode re-
presentar 16% do frete e um pneu re-
capado representa uma economia de
70% em relacdo a um novo.

A adocao dos novos procedimen-
tos transformara o mercado e deve
elevar significativamente os custos
de producdo. A opinido é de Bartels,
que aposta em uma combinacao de
fatores a pressionar para baixo as
margens do negoécio. “Além dos cus-
tos da manutencao da certificacdo do
Inmetro, devemos considerar a eleva-
cao do turnover, do valor da locacédo
e da matéria prima e transporte. De-
vem acontecer também fusdes entre
empresas em busca de economia de
escala”, prevé Bartles.

N DESAFIO DA FISCALIZAGAO

Segundo a ANR (Associagao
Brasileira do Segmento de Reforma
de Pneus), 7,5 milhoes de pneus sao

T "

recapados por ano por menos de 2
mil empresas localizadas por todo o
Brasil. Agora certificadas, as empre-
sas poderao definir padroes de qua-
lidade e seguranga. “A certificagao
visa aumentar a competitividade
entre as empresas, proteger o usua-
rio e evitar a concorréncia desleal”,
diz Fabio Real, da Divisao de Progra-
mas de Avaliacdo da Conformidade
do Inmetro.

Compulséria desde 2012, a certi-
ficacdo, entretanto, ainda nao é uma
realidade para o setor. Apenas 40%
das empresas dispuseram-se a ado-
tar a Portaria 444 como regra. “A difi-
culdade neste setor é que ele é muito
pulverizado. A fiscalizacdo é complexa
e muitas recapeadoras tém contratos
diretamente com os frotistas”, admite.

No ano passado, mais de 47 mil
pneus reformados em todo o Brasil
foram fiscalizados, sendo que 2.840 ti-
nham alguma irregularidade. Das qua-
se 2 mil empresas fiscalizadas, 39,4%
foram autuadas. O representante do
Inmetro diz que se a empresa nao
for certificada nao podera emitir o
selo, ficando impossibilitada de co-
mercializar o produto. A previsao
é que 30% das empresas devem
desaparecer. “A regulamentacao
estd sendo revista para ser mais
agil e menos burocratica. Estamos
em tratativas com a Policia Federal
para que participe da fiscalizagao
da existéncia dos selos do Inmetro
nos caminhodes que trafegam pelas
rodovias”, detalha o técnico, admi-
tindo que apenas os 150 fiscais do
Inmetro sdo um contingente timi-
do para o volume da fiscalizacao
que o segmento demanda.




Auditoria Prévia do

Elimina erros no preenchimento do Conhecimento de
Transporte Eletrénico (CT-e). Confere e analisa todas
as informacoes, antes do envio ao SEFAZ, reduzindo
oriscodegeracdo de passivo fiscal e tributdrio.

Recuperacdo do XML da

Recupera e imprime, em apenas alguns segundos, 0s
dados originais da NFe, dispensando toda e qualquer
necessidade de digitacdo manual, incluindo o cédigo
de confirmacgao (captcha).

Netfrete lanca cinco
novas solucoes para o
transporte de cargas

Consulte, monitore,
imprima, valide e controle
tudo em apenas alguns segundos.

Aplicativos agilizam a conferéncia e emissdo de documentos eletrénicos, permitem a
consulta de dados cadastrais e reduzem o risco de geracdo de passivo fiscal e tributdrio. Confira:

Consulta Cadastral Instantdnea

Faz a consulta dos dados cadastrais de pessoas
fisicas, juridicas e veiculos junto a dezenas de
instituicbes publicas e privadas. Junto com a
validagdo dos dados junto aos érgaos de fiscalizagdo,
inibindo orisco de fraudes e erros.

Monitoramento de

Controla em tempo real todas as Notas Fiscais
Eletrénicas (NF-e) emitidas contra a empresa e ds
eventuais alteracbes futuras. Também recupera o
XML de qualquer NF-e emitida a partir de 01/10/2009.

Validador Automatico de Fretes
Reduz o risco das empresas de transportes junto ao Fisco e ao prdprio cliente, associado a composicdo do valor do

frete. Analisa os cendrios apresentados validando as possiveis ndo conformidades e riscos tributdrios existentes na

hora de definicdo do frete.

Para saber mais sobre esses e outros produtos NetFrete acesse agora mesmo
www.netfrete.com.br

)
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Sistema de Informacoes do Transporte de Cargas

Conhec¢a também nossos outros aplicativos.
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OPNEUOFICIALDACOPA
>>>Lancado pela Continental na Fenatran
2013, o pneu urbano ContiGol equipara os éni-
bus responsaveis pelo traslado das 24 delega-
coes que disputarao a Copa do Mundo da FIFA
no Brasil a partir do préximo més de junho

e ja esta disponivel para comercializagao na
rede de revendas da marca em todo o territorio
nacional. A fabricante Pneus é patrocinadora

oficial do evento.

FURGAO ELETRICOEMTESTES

>>> A Nissan e a FedEx Express estéao testando o furgao Nissan e-NV200, vei-
culo comercial leve 100% elétrico, em situacdo real, na cidade do Rio de Janeiro.

PROJECAO OTIMISTA

>>> Durante a primeira coletiva da
Anfavea de 2014, o presidente Luiz Moan
disse que os licenciamentos de caminhdes
apresentaram 6tima performance em
2013, somaram 151,1 mil unidades e tota-
lizaram um crescimento de 12,2% sobre

o0 resultado do nao anterior. Para 2014, a
expectativa dos fabricantes é de que a pu-
janca continue no setor: " Devemos ter um
crescimento em torno de 5% em relagao
aos volumes de 2013. Certamente sera um
ano excepcional”, preconizou o dirigente.

R
"IN

MCLANEAGORA
EFMLOGISTIC
>>> A FM Logistic, uma das
principais especialistas em
Supply Chain do mundo, foi
apresentada ao mercado
brasileiro de logistica em
setembro de 2013, com a com-
pra da subsidiaria brasileira
da Mc Lane. Nestes trés meses
de atuacdo, a empresa soma
28 clientes em seu portifélio,

prestando servicos para gran-
des companhias do pais.

/ VAIEVEM

>>>Lino Beltrami Netoé o novo
diretor industrial da planta de Ca-
macari (BA) da Bridgestone Brasil.

>>> Murilo Silva assumiu a
direcdo geral da unidade

brasileira da TNT Express. J

Frola&Cia
JANEIRO/FEVEREIRO DE 2014




€ MUDEI DE CAMINHAO MAS NAO MUDEI DE TURBO.
CONTINUO UTILIZANDO O ECOTURBO BIAGIO PARA ECONOMIA
DE COMBUSTIVEL E REDUCAO DE FUMAGA. 4,

ALESSANDRA RODRIGUES DA SILVA
FRAOPRIETARIAMOTORISTA VOLVO FH12 | ITAPEVA-SP

i e o ] IRB O
W[ BINGIO}

COMNSULTE UM REVENDEDOR AUTORIZADO
ENVIE UM SMS PARA (15) S8368-3045
OU ACESSE: WWW.ECOTURBOBIAGIO. COM

Faca as revisoes em seu veiculo regularmente.



QUEM DISSE QUE VOCE
NAO PODE TER TUDO 1SS0?

PECAS GENUINAS CUMMINS
A PRECOS AINDA MAIS ACESSIVEIS

Visite um dos Distribuidores Cummins,

Centros de Servigos e Concessionarios

@ Distribuidores da Marca ou ligue _—

0800 2866467. ‘Hj-r‘;j

ii Curta nossa pagina & mantenha-se informada. =
tacebook com/cumminshrasil

Solugbes Integradas Cummins. De bem com o planeta.
0800 2866467
M.Eumrninls..t:ﬁm.bu' .




